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　ビジネスマッチングを希望する取引先を登録し、その情報を活用することにより、取引先の販路拡大等、ビジネスマッチングにつながる

支援に取り組みました。また、各種ビジネスフェア開催を案内して、参加企業の募集を行いました。

　□事業性評価の取組み

平成３０年度の全体的な進捗状況

◇平成３０年度における地域密着型金融の推進については、当初の計画どおりに取組みを行いました。

　□地方創生推進委員会の活性化

　地方創生推進委員会の活性化を図り、地方自治体が行う地方版総合戦略の円滑な実施に積極的に関与、地域経済の活性化に貢献する

　お客様の懐に深く入り込んだコミュニケーションの強化により適切な事業性評価に基づく課題解決に向けた融資提案や助言を行い、

お客様と地域産業の成長を支援することに取り組みました。

　お客様のライフステージに応じた金融仲介機能とコンサルティング機能の発揮を通じて、中小企業金融の円滑化に取り組みました。

とともに、地方創生の一翼を担う取組みを行いました。

引続き、取引先の経営課題に応じた最適な金融サービスを提供することにより、中小企業金融の円滑化に取り組みます。

　□ライフステージに応じたコンサルティング機能の強化

オーダーメイド型金融機関として、地域密着型金融への恒久的取組みを行います。
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１. 事業性評価の取組み

□お客様の事業実態を把握するためのツールとして「ビジネスモデル俯瞰図」および「事業性評価シート」の作成、経営計
画作成支援ソフトの活用を行い、事業性評価に基づいた融資推進によりお客様との関係強化に取り組みました。

□経営計画作成支援ソフトを活用し、お客様に応じて「決算評価報告書」「融資提案書」「経営改善計画書」の作成を行っ
ております。これにより、財務に関する情報提供や、融資・経営課題解決策の提案に取り組みました。

お客様とのコミュニ
ケーション

事業性評価に基づく
課題解決と融資提案

○お客様の懐に深く入り込んだコミュニケーションの強化により適切な事業性評価に基づく課題解
決に向けた融資提案や助言を行い、お客様と地域産業の成長を支援することに取り組みました。
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２. ライフステージに応じたコンサルティング機能の強化

□お客様のライフステージに応じて支援内容を「創業」、「成長」、「経営改善」、「事業承継」の4つに区分し、支援が必
要と判断されるお客様（112先）を対象に企業支援活動への取組みを行いました。
□新潟県中小企業診断士協会との連携による「けんしんビジネスパートナーシップ」の実施により、ライフステージに応じ
た経営に関するアドバイスを実施、経営課題解決に向けた支援を行いました。

□新潟県よろず支援拠点を講師に迎えて「けんしん創業アカデミー」を開催し、受講者の起業をサポートしました。また創
業してから2～5年程度経過している事業者のフォローとして「けんしん創業アカデミー２（ステップアップ編）」を開催し
ました。
□各種補助金や制度融資の情報提供、創業・新事業支援ローン等の取扱いを通じて、事業計画の策定支援と適切な資金供給
に取り組みました。

成長鈍化・衰退期先へ
の支援の取組み

企業支援活動を通じた
コンサルティング機能
の発揮

創業・起業期先への
支援の取組み

成長期・成熟期先への
支援の取組み

□「売上ＵＰのコツ、採用力強化のコツ」をテーマに、「けんしん経営アカデミー」を開催しました。外部講師が経営の課
題解決につながる「売れる仕組みづくり」「人財採用」のポイントをわかり易く解説し、「ただ聞くだけ」ではなく明日か
ら実践に活かせるセミナーを講演しました。
□取引先の資金ニーズに応じて、シンジケートローン、信用保証協会の流動資産担保融資保証制度を活用したＡＢＬ、取引
先が有する営業用車両を担保としたローンの取扱いを行いました。
□各営業店のビジネスマッチング希望の取引先を登録し、その情報を活用することでビジネスマッチングにつながる支援を
行いました。
□ビジネスマッチングにつなげるために、取引先に「しんくみ食のビジネスマッチング展」等の各種ビジネスフェアを案内
して参加企業の募集を行いました。

□認定経営革新等支援機関としての経営支援のための相談機能の充実、中小企業再生支援協議会や経営改善支援センターを
活用した再生支援に取り組みました。
□事業承継に関する情報収集を行い、新潟県事業引継ぎ支援センターへの取次ぎ等による支援に取り組みました。
□事業承継支援に向けた取組みとして、事業承継セミナーおよび個別相談会（7会場）を開催しました。

○お客様のライフステージに応じた金融仲介機能とコンサルティング機能の発揮を通じて、中小企
業金融の円滑化に取り組みました。
○取引先の販路拡大等の支援を行うため、ビジネスマッチングによる取組みを行いました。
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３. 地方創生推進委員会の活性化

□地方創生推進委員会の定期的な開催、地方版総合戦略の推進に関する情報収集、ニーズの把握を行い、営業店と連携し
て、地方版総合戦略の円滑な実施への積極的な関与を行いました。
□「けんしん空き店舗活用支援資金」の活用を通じて、地域における空き店舗・空き家の利活用に積極的に関与しました。

地方創生推進委員会を
中心とした地域活性化
への取組み

○地方創生推進委員会の活性化を図り、地方自治体が行う地方版総合戦略の円滑な実施に積極
的に関与、地域経済の活性化に貢献するとともに、地方創生の一翼を担う取組みを行いました。


